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*¥ Editorial

Oportunidades
diante do mercado

morno

E preciso repetir: o mercado de 2014 protagonizou
uma desaceleracdo. Como bem sabemos, as eleicoes
presidenciais, somadas a Copa do Mundo, trouxeram
um clima de incertezas ao Brasil. O reflexo pode ser
apreciado principalmente com o aumento da inflacGo
e a baixa no crescimento. Alids, essa dobradinha serd
o grande desdfio do proximo governo.

Dentro do setor industrial,
por exemplo, o IBGE divulgou
recentemente importante pesquisa.
No indice acumulado durante
0s oito meses de 2014, em
comparagdo ao ano passado, o
setor fabril apresentou queda de
3,1 %, impactando diretamente
em trés das quatro categorias
econdmicas, 18 das 26 atividades,
56 dos 79 grupos e 64,3% dos
805 produtos investigados.

O mesmo cenario em
desaquecimento esta apontado
no artigo Informacdes extraidas
da PNAD 2013, assinado por
Patricia Marrone para esta
edicdo. Ela aponta que, apesar
do crescimento dos créditos
para a construgdo, o setor
nacional de ferramentas sentiu
queda de 13,7% nas vendas,
principalmente pelo aumento das
ferramentas manuais importadas.
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J& no cenéario politico
pos-eleicbes, e com base nas
promessas de campanhas feitas
por ambos os candidatos, a
expectativa é muito grande em
relacado aos rumos que o Governo
da Presidente reeleita vai tomar
quanto as reformas tributaria
e industrial. A necessidade
de mudancas foi amplamente
debatida durante o periodo de
disputa, e as promessas nao
foram poucas. Quanto antes
forem sinalizados os caminhos a
serem trilhados, melhor sera para
tranquilizar o mercado em geral e
0 segmento em que se encontram
as empresas associadas a ABFA.

Mesmo diante das incertezas,
a ABFA destacou-se em
iniciativas significativas em prol
da exceléncia dos negbcios
de nossos associados. Refiro-
me a dois assuntos que estao
estampados nesta edicdo do
jornal Em Dia: a parceria com a
APEX (Agéncia de Promogéo a
Exportacao), que reforcara nossa
politica voltada ao mercado
internacional, e a busca por
isencéo da Substituicdo Tributaria
de produtos de nosso setor
que sejam destinados para uso
predominantemente industrial.

Entre os desafios, criamos
oportunidades.

Milton Rezende
Presidente da ABFA
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¥ Projeto

Intercambio
de parcerias

Em busca da globalizacdo dos negécios dos
associados, a ABFA estreita cada vez mais os lacos
de parceria com a APEX (Agéncia de Promocdo a
Exportacdo). Apés duas reunides significativas entre
as duas instituicoes em 2014, o encontro prevé um
convénio para a divulgacdo dos produtos, defesa
dos interesses e desenvolvimento dos associados no
Exterior.

De acordo com Christian Arntsen, Coordenador da Comissao
Tematica de Comércio Exterior, as etapas do convénio estao sendo
cumpridas nos prazos. Depois da definicdo das prioridades de
paises, levando em conta o viés técnico e comercial dos mercados,
a ABFA confeccionard um projeto amplo que, entre outros
pontos, sinalizard os anseios e as expectativas dos associados.

“Trata-se de uma grande oportunidade para a ABFA. Afinal, a
APEX nos colocara em contato com as principais e maiores feiras no
exterior, detectando o melhor mercado para 0s nossos associados.
Além de evidenciar o lado financeiro, identificando compradores e
potenciaisfornecedores, oconvéniochamaaatencédo pordefinirtoda
a logistica de viagens, contatos e intérpretes”, destaca Christian.

Reunido entre representantes
da ABFA e APEX
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Capacitacado

de conhecimento

Os profissionais das empresas associadas a ABFA estdo em eterno aprendizado. Justificavel: a associacdo promove regularmente
cursos, treinamentos, simpésios e workshops. Os objetivos? Intimeros: capacitagdo técnica, desenvolvimento intelectual e
ascensdo profissional. Por conta disso, em 2014, foram muitas as acoes desenvolvidas em diversas dreas do conhecimento
corporativo.

Destaques de treinamento
Abaixo, alguns cursos oferecidos pela
ABFA durante 2014:

Obrigacoes Fiscais, Previdenciérias e
Trabalhistas (Aspectos preparatorios);
Como formar precos competitivos e
|ucrativos na indUstria;

Cadastro, analise de crédito & cobranca
de devedores;
Gestao de compras & estoque;
Como delegar tarefas e cobrar
resultados;

@ Desenvolvimento de Analista em
Administracéao de Pessoal;
Desenvolvendo competéncias — Uma

vantagem competitiva.

Oportunidades

“Costumamos inscrever os colaboradores da
OSG em todos os cursos que a ABFA oferece porque
percebemos que é uma iniciativa extremamente
positiva de apoio as empresas conveniadas. Os

' y = 8:, B t cursos, que até agora foram muito bem avaliados
P, ;- "“ por todos os funcionarios que tiveram a oportunidade
- w de participar, promovem desenvolvimento técnico,
4«‘;‘ - - = esclarecimento de duvidas, troca de experiéncia entre
—

empresas e network. Além disso, funciona como um
agente motivador. Afinal, quando os funcionarios
» participam de cursos de capacitacdo, eles se
sentem mais valorizados, investidos e o potencial
de autoeficacia aumenta significativamente”, avalia
Suzimara Silva, da OSG Sulamericana.
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¥ Cimaras/Comités

Desenvolvimento dos negocios

Quando a pauta é desenvolvimento dos negécios, a ABFA conta com as Cdmaras Setoriais e os Comités Tematicos.
Formados por empresas associadas, consultores e diretores da Associagdo, os dois tém a missao de propor, apoiar e

acompanhar os interesses da cadeia.

“O trabalho das Cémaras e
dos Comités contribui tanto para o
desenvolvimento dos setores quanto
para o aprimoramento do trabalho
da Associagao, que passa a ter um
acompanhamento mais proximo das
necessidades das associadas. Todos
0S grupos possuem coordenadores
responsaveis por dar andamento nos
projetos e fazer a interlocucao entre
a Camara ou o Comité e a Diretoria
da ABFA’, destaca Carlos Martins,
Diretor Administrativo da ABFA.

A expectativa para 2015 é
dar continuidade aos projetos que
estdo em andamento e ampliar a
acao para outros setores, uma vez
que a Associagao estd focada nos
mercados de ferramentas, abrasivos
e usinagem.
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Cémara de Usinagem: estudo

Comité de feiras: divulgacao
dos associados

Destaques do ano

8K Por meio de um estudo, a Camara Setorial
de Usinagem busca identificar a Classificacao
Nacional de Atividade (CNAE) mais utilizada
pelas empresas. Essa definicdo contribuird para
agrupar as empresas, uma vez que uma pesquisa
realizada entre as associadas demonstrou grande
diversidade nos nimeros de CNAEs.

K Nos Comités Tematicos, destaque ao
Comeércio Exterior, que desenvolve um trabalho
com a Agéncia Brasileira de Promogao de
Exportacao (Apex), com o objetivo de definir
paises de interesse para agoes comerciais.

K O Comité de Feiras, Eventos e Marketing
evolui a cada nova acdao. Como resultado,
aprecia-se a participacao da ABFA nas principais
feiras do setor, como Feicon e Mecanica; a
reformulagao do site da Entidade; e a criacéo de
um video institucional e material de divulgacéo.
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¥ Interesses

Uniao para o fortalecimento
do setor de Usinagem

Nossa industria passa por momento especialmente dificil. Hd uma crise de credibilidade, em grau elevado,
instaurada no mercado. O grande desafio do governo € realizar os ajustes necessdrios para gerar competitividade e
iniciar um novo ciclo de crescimento. Para tanto, se faz necessdria a criacdo de uma politica industrial que reverta a

situacado atual.

“Todos esses fatores exigem a uniao das empresas para um
planejamento de acdes que possam alavancar o nosso setor”, explica
Dorival Biasia, da Gisamar, que, juntamente com Waldir Magnani, da
Max Precision, esta a frente dos trabalhos na Camara de Usinagem
da ABFA.

A criacdo dessa camara ocorreu ha um ano e seu objetivo é unir
as empresas do setor para planejar e colocar em prética iniciativas
que ajudem a alavancar o seu crescimento.

Segundo Dorival Biasia, as reunidoes ocorrem mensalmente na
Sede da ABFA, na Avenida Paulista, e a fase atual ¢ de mapeamento
do setor para dimensionar o mercado, o que esta exigindo também o
ajustamento dos CNAESs para maior precisao do nimero de empresas.

“Convido a todos do segmento de Usinagem para participarem
das realizacbes da ABFA, pois juntos temos muito mais recursos
para identificar problemas e buscar solugdes”, reforca Dorival.
“Unidos podemos fazer pleitos com mais peso junto as autoridades
competentes”, completa.

Na ABFA, a Camara de
Usinagem conta com a assessoria
Juridica do advogado Halim Abud
€ com a assessoria econémica de
Patricia Marrone, da Web Setorial.
“Estamos desenvolvendo o que
chamamos de “Livro Branco” para
levantamento das necessidades
do setor, comenta Dorival.

“Participe das nossas reunioes
e realizagOes; esteja presente. Essa
¢ uma forma de fortalecermos
o segmento de usinagem e
vencermos essa crise de grande
dimensao que tem abatido o
nosso mercado”, convidam Dorival
Biasia e Waldir Magnani.

Dorival Biasia: “Precisamos no unir”

Tributos

Legislacao em aprimoramento

A fim de aprimorar a legislacdo da Substituicdo Tributdria do ICMS no Estado de Sdo Paulo, em especial a do setor
de Ferramentas, a ABFA protocolou no final de setembro um importante e tdo discutido pleito junto a Secretaria da
Fazenda do Estado de Sdo Paulo — SEFAZ/SP O documento solicita a exclusdo de produtos do setor sujeitos ao Regime da
Substituicdo Tributdria do ICMS. Justificavel: tais ferramentas e acessorios foram concebidos preponderantemente para
atender o setor industrial. Nesse caso, a legislacdo prevé a possibilidade do pleito, desde que haja comprovacao técnica.

0 advogado Halim José Abud Neto, Assessor Juridico da ABFA, cita alguns produtos: laminas de serra de fita, brocas helicoidais e
de metal duro, pastilhas de metal duro, bem como ferramentas de fresar e de medicdo. Detalhe: o estudo foi feito a partir de laudos e
pesquisas desenvolvidas por profissionais gabaritados das empresas associadas da ABFA em sintonia com as pesquisas anuais de IVA
(indice de Valor Agregado) encomendadas pela associacéo & FIPE (Fundacao Instituto de Pesquisas Econdmicas).

“A aprovacao desse pleito, que ainda sera analisado pelo corpo técnico da SEFAZ/SP, permitird um grande aprimoramento e melhoria na
atual legislacéo, além de impactar positivamente nos negécios de nossos associados. Por tltimo, a exclusao dos produtos contribuira e facilitara

a apuragao dos créditos de ICMS permitidos pela legislagao para o setor industrial”, destaca o assessor juridico.
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Informacoes extraidas

da PNAD 2013

Por Patricia Marrone **

Pesquisa do Instituto IPC Marketing mostra que as prioridades do consumidor brasileiro sGo manutengdo do /ar,
gastos com alimentagdo fora do domicilio, veiculo préprio, satide e medicamentos, ficando as compras de materiais de
construcdo em quinto lugar numa escala de prioridades composta por 22 itens. Estima-se que, no Brasil, o consumo

total da populacdo venha a ser de R$ 3,26 trilhées em 2014 (65% do PIB). Nesse contexto, os dispéndios com
produtos para a construgdo civil das familias serdo da ordem de R$ 158,7 bilhées, de acordo com o IPC Marketing. A
classe A consumird R$ 38,6 bilhées; a classe B, R$ 95,5 bilhées; a C, R$ 22,3 bilhées, e as classes D e E consumirdo,
conjuntamente, R§ 2,3 bilhées.

A PNAD 2013 mostrou que ha no Brasil 48 milhdes de moradias
proprias permanentes (90% sao casas e 10% apartamentos), o que
representou crescimento de 3% em relacdo a 2012. Os imoveis
alugados, que somam 11,6 milhdes de unidades, cresceram 4,9%
na mesma comparacao.

Na comparacéo entre as PNADs de 2009 e 2013, nota-se
elevagcdo de 12,27% no numero de propriedades privadas no
Brasil. As propriedades alugadas tiveram incremento de 17,2%.
A PNAD também mostrou que, nesses anos, a aquisicao de
apartamentos cresceu mais do que a de casas. As compras de
apartamentos tiveram incremento de 21,9% e as aquisigOes
de casas aumentaram 11,3%. Ainda nesse periodo, o emprego
cresceu 3,8% enquanto o rendimento médio real do trabalho
aumentou 13,8% e o endividamento das familias junto ao Sistema
Financeiro Nacional — exceto crédito habitacional* — cresceu 8,5%.

Mais emprego, mais renda e mais crédito refletiram na compra
de imoveis novos e na reforma de existentes, com forte aumento
das vendas de materiais para a construcdo, cujo crescimento foi
da ordem de 25,4% nesse periodo. A concorréncia de produtos

* Em relagdo a renda acumulada dos (ltimos doze meses

importados impediu que os fabricantes nacionais de ferramentas
manuais se aproveitassem desse boom de consumo. Eles assistiram
a queda de 13,7% na sua atividade industrial nesse perfodo. O
mesmo ocorreu com fabricantes de artefatos e ferragens para a
construgao civil, com queda de 2,0% na atividade nos mesmos
anos. Ja os fabricantes de tintas, vernizes, esmaltes, lacas e
produtos afins, incluindo as lixas, viram seus negocios crescerem
em 39,5% no periodo.

De qualquer forma, a dindmica da producédo e das vendas
de materiais de construcdo segue o ritmo de crescimento no
rendimento do trabalho, da disponibilidade de crédito imobiliario
e do cartao de crédito, que permitem a compra de insumos como
ferramentas, lixas, artefatos de ferro e ago para a construgao civil.

E, num momento de desaquecimento da economia, do emprego
e do rendimento, como o que tem sido visto em 2014, vale lutar
pela reducao dos custos financeiros nas operacoes de crédito a
pessoa fisica, pois serd o mesmo que lutar pela manutencédo das
vendas de insumos para a construcao civil, muitos deles produzidos
por empresas associadas a ABFA.

** Patricia Marrone é Economista e Mestre em Economia pela USP e Ex-Secretaria do Conselho de Desenvolvimento Econdmico da Secretaria da Ciéncia, Tecnologia e Desenvolvimento Econdmico do Estado de Sao Paulo.

¥ ABNT/CB-60

Uil

COMITE BRASILEIRO DE FERRAMENTAS MANUAIS E USINAGEM

Dando continuidade ao trabalho de normalizacdo do setor, as comissoes de estudo da ABNT/CB-60

“Comité Brasileiro de Ferramentas Manuais e Usinagem” publicaram mais uma Norma:

* ABNT NBR ISO 6986:2014, Fresa de disco com corte lateral e frontal (rasgo) com pastilhas intercambiaveis —

Dimensoes.

PARA PARTICIPAR:

Para participar das Comissoes de Estudo do ABNT/CB-60 (ver relagao abaixo), envie um e-mail para cb60@abnt.org.br
ou para ch60@sinafer.org.br, ou entre em contato com Luciana Batista pelo telefone (11) 3251-5411.
CE-60:000.01 — Comissao de Estudo de Ferramentas Manuais e Dispositivos;

CE-60:000.02 — Comissao de Estudo de Usinagem

CE-60:000.03 - Comisséao de Estudo de Ferramentas Abrasivas;
CEE-206 — Comissao de Estudo Especial de Graos Abrasivos.

¥ Expediente

ABFA EM DIA é uma publicacao dirigida as empresas do setor representadas pela ABFA (Associagao Brasileira da Inddistria de Ferramentas, Abrasivos e Usinagem), coordenada por sua Diretoria. Enderego: Av.
Paulista, 1.313 - conjunto 707. CEP: 01311-923 — S&o Paulo — SP. Fone/Fax: (11) 3251-5411 — website: www.abfa.org.br — e-mail: abfa@abfa.org.br — Presidente: Milton Rezende. Colaboram nesta edigao:
Carlos Martins, Guilherme Macarron, Patricia Marrone e Maria Liicia Rozetti — Jornalista Responsavel: Mara Dipe (MTb: 25794). Redagao: Tiago Gongalves. Diretora de Arte: Alessandra Basso
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