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ASSOCIACAO BRASILEIRA DA INDUSTRIA DE FERRAMENTAS

EM GERAL, USINAGEM E ARTEFATOS DE FERRO E METAIS

ABFA ABRE AS
PORTAS DE
SUA NOVA SEDE

Com 800 m? de drea util, moderno imével na regiéo da Av. Paulista
tem estrutura para a realizacdo de eventos pelos associados

uem passar pelo namero 190 da

Rua Minas Gerais, no nobre bair-

ro de Higiendpolis, em Sao Paulo,
certamente notard o imponente prédio
ajardinado que abriga a nova sede da
ABFA / Sinafer.

Inaugurada no segundo semestre de
2018, a "nova casa" é a concretizacao de
uma iniciativa que teve inicio em 2013,
quando a ABFA adquiriu o terreno, tendo
dado inicio as obras no ano seguinte.

Com 800 m?de area util, o prédio dispbe
de cinco auditérios totalmente mobiliados
para a realizacao de reunides, treinamen-
tos, encontros de vendas e outros eventos,
além de espacos internos e externos desti-
nados a almocos ou jantares corporativos
e um simpatico café. Todos os ambientes
compartilham de moderna estrutura de Tl,
com recursos de ponta e sistemas de ulti-
ma geracao. O estacionamento tem capaci-
dade para receber até 20 veiculos.

FACILIDADE PARA ASSOCIADOS

Ideais para a realizacao de eventos,
reunies e confraternizacdes, os espacos
contam com estrutura de suporte para
alimentacdo e bebidas, podendo ser mo-
delado de acordo com as necessidades de
cada empresa. "E um servico de primeira
linha que estamos oferecendo com exclu-
sividade aos nossos parceiros por um valor
subsidiado”, informa Guilherme Macarron,
assessor executivo da ABFA. "“Nossas por-
tas estdo abertas”, completa.
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Toda a modernidade reunida na nova
sede projeta a entidade a um novo pata-
mar: agora, o setor de ferramentas, usina-
gem e artefatos de ferro e metais dispde
de uma sede muito mais ampla e bem
equipada, no vértice financeiro da cidade.

A ABFA manterd uma sala em seu
tradicional endereco anterior, situado a
poucos metros dali, no prédio da FIESP
(Av. Paulista, n° 1.313). &

Em localizacao privilegiada, sede é nova
referéncia para o setor

Ambientes oferecem conforto e completa
estrutura para eventos

Marco histérico: ABFA / Sinafer
estdao em novo endereco




COMERCIO

EXTERIOR A
TODO VAPOR

ABFA opera em trés iniciativas simultdneas
de fomento aos negécios internacionais

Visando ampliar o ambito de atuacdo de
suas associadas, a ABFA vem inves-
tindo cada vez mais em acdes de fomento
ao comércio exterior. Entre as iniciativas
adotadas com sucesso estdo as missoes
internacionais, que permitem que empre-
sas brasileiras do setor de ferramentas,
abrasivos e usinagem apresentem seus
produtos para potenciais compradores de
outros paises e encontrem distribuidores
nessas regides.

0 tema foi pauta da reuniao realizada
no ultimo més de julho na nova sede da as-
sociacao, na qual foram apresentadas trés
acGes que estao sendo implementadas si-
multaneamente para o desenvolvimento
de negdcios internacionais.

Definiu-se entdo que a préxima missao
terd como destino a cidade de Lima, no
Peru, entre os dias 21 e 24 de outubro des-
te ano, e contara com rodadas de negdcios,
visita a importadores locais e reunido com
as entidades relevantes para o nosso setor.

Esta sera a quarta missao internacional
realizada pela entidade. Christian Arntsen,
CEO da Starrett Brasil e atual coordenador
do grupo de trabalho de comércio exterior
da ABFA, avalia que o saldo das viagens an-

Christian, da Starrett: oportunidade para
abrir negdcios

LIMA, PERU: DE21A24 DEOUTUBRO/2018

Empresas associadas da
ABFA foram convidadas
parair a Taiwan

TAIPEI, TAIWAN: DE16 A19 DEOUTUBRO/2018

teriores (Uruguai, Paraguai e Colémbia) foi
positivo. “Medimos os resultados principal-
mente pelo aumento nas vendas, e todas
as participantes tiveram sucesso’, avalia.

Nataniel, da OSG: missdes permitem
conhecer mercados

MERCADO EMERGENTE

Christian conta que o Peru foi escolhido
por ser um mercado crescente, com poucos
fabricantes locais, que vem apresentando
alta demanda por ferramentas impulsiona-
da pelo setor de mineracdo. Ele lembra que
0 pais é também porta de entrada para a re-
gido do Pacffico e Asia, tento expandido sua
economia em 10,4% nos Ultimos trés anos.

Nataniel Marcos Badue, gerente de
Vendas da 0SG Sulamericana, destaca
que “esta é uma oportunidade real para
prospeccdo, visitas a clientes e para saber
exatamente quais sdo suas possibilidades’,
observa. “Estivemos na Coldmbia e preten-
demos participar desta e das préximas via-
gens" enfatiza.

Gestoras de negécios da Bemfixa (tra-
dicional fabricante de produtos para fixa-
cao recém-filiada a ABFA), Talita Oliveira
e Taimara Lins tém otimas expectativas
com relacdo as missoes. “Ja buscavamos

expandir nossas atividades para o merca-
do sul-americano; entdo, hd uma sinergia
entre nossos objetivos e os da associacao”,
comenta Talita. “A missao nos ajudard a
oferecer o produto certo para cada cliente’,
complementa Taimara.

As empresas associadas que participa-
rem da viagem ao Peru terdo as despesas
comuns custeadas pela ABFA, que ficara a
cargo da organizacao dos encontros, tras-
lados, tradutores e representacées. Elas
também terdo facilidades para a compra
de passagens e reserva de hotéis em gru-
po, com precos diferenciados.

RUMO A TAIWAN

Outra frente de comércio exterior em
que a ABFA esta trabalhando é Taiwan. Na
mesma reuniao que definiu o destino da
nova missdo, foi apresentada uma oportu-
nidade exclusiva de negécio com a Asia.

A Taitra, 6rgao governamental de fo-
mento ao comércio exterior de Taiwan,
acaba de convidar representantes de 10 as-
sociadas ABFA para conhecer fabricantes
de ferramentas daquele pais, com as des-
pesas pagas (os critérios de selecdo destas
empresas serdo definidos pela Taitra). Avia-

Sik Lung e Fernando, da Taitra (Taiwan)

CONJUNTURA

DUAS BATALHAS PELA FRENTE

Por Claudio Camacho, Presidente da ABFA

uita expectativa e alguns obstacu-

los a superar. Podemos definir desta
forma este auspicioso, porém conturba-
do, 2018. Em se tratando do desenvolvi-
mento de nosso setor de ferramentas e
usinagem, estamos vivenciando uma
trajetéria levemente mais satisfatéria que
a do ano passado.

No primeiro semestre, havia até mesmo
certo otimismo com a retomada mais forte
do investimento em mercados historica-
mente decisivos para o0 nosso setor, como
o automobilistico, de maquinas e da cons-
trucdo civil. Nesse dltimo, os fabricantes de
materiais seguem projetando que este sera
o primeiro periodo positivo apés trés anos

Kl .
PANAMA NO

RADAR

De 20 a 22 de setembro serd
realizada a Expo Ferretera, feira
de negdcios do Panama que tem
como principal publico compra-
dores e exportadores de ferra-
mentas. € a segunda maior feira
de ferramentas da América Cen-
tral e Caribe.

Guilherme Macarron, asses-
sor executivo da ABFA, visitara o
evento para avaliar a possibilida-
de de participacao da associacao
nas préximas edicdes.

gem para Taiwan ocorrera entre os dias
16 e 19 de outubro.

Representantes da Taitra que esti-
veram na ABFA para formalizar o con-
vite informaram que o volume de ex-
portacoes de ferramentas de Taiwan
saltou de dois para quatro milhdes de
délares ao ano na ultima década, ga-
rantindo ao pais o posto de sexto maior
exportador de ferramentas do mundo.

Vérias associadas ja demonstraram
interesse em aproveitar esta oportuni-
dade, incluindo os distribuidores que j&
estao participando da Camara Setorial
(veja matéria na pdg. 4).

Para mais detalhes sobre as
missoes ao Peru e Taiwan, ligue
(11) 3251-5411 ou
e-mail: abfa@abfa.org.br

consecutivos de queda na producao.

Todavia, como toda a inddstria, tam-
bém nds assistimos o acender da luzama-
rela. A paralisacao dos transportadores
no fim de maio contribuiu para a reversao
parcial dos nimeros que vislumbravamos
até entdo. Tanto é que agora acreditamos
em um segundo semestre de resultados
inferiores aos da primeira metade do ano,
mas ainda assim com balanco superior ao
do mesmo periodo de 2017.

Novos ventos - £ grande a expectativa
com a janela de oportunidades que se abri-
ré apés as eleicdes de outubro. Todos reco-
nhecem a necessidade das reformas fiscal
e previdenciaria para que possamos final-

NEGOCIACOES TRABALHISTAS

mente conquistar a estabilidade econdmica.
Sdo estas as duas préximas batalhas
a serem vencidas para que a efetiva re-
tomada do investimento se concretize. £
essencial que conquistemos a reducao do
custo Brasil por intermédio dessas refor-
mas decisivas, pois elas vao trazer de volta
a confianca indispensavel para o ambiente
de negbcios em nosso Pafs. &

AVANCANDO PARA A REALIDADE

Competitividade da inddstria nacional depende da consolidacéio das reformas

omo acontece todos 0s anos, o

Sinafer segue representando as em-
presas do setor de ferramentas manuais,
usinagem e artefatos de ferro e metais nas
negociacdes perante as centrais de traba-
lhadores. Em julho, o Sinafer recebeu as
pautas de reivindicacdes com data base
em 1° de setembro (FEM-CUT/SP e Conlu-
tas) e propds sua contrapauta. Algumas
reunides entre a bancada patronal e a dos
trabalhadores foram realizadas para dis-
cutir especificamente as questdes sociais.

ENTENDIMENTOS

“*A CUT apresentou um trabalho que ra-
cionaliza a convencdo que estava em vigor”,
explica Carlos Martins, presidente execu-
tivo do Sinafer. “Tinhamos 90 clausulas no
ano passado; esse ano elas foram reduzi-
das para cerca de 50, o que ja é um progres-
so, mas ainda estamos discutindo o teor
dessas clausulas e tentando adapta-las a
nova realidade trazida pela aprovacao da
reforma trabalhista”

Como se sabe, o texto da reforma alte-
rou a lei trabalhista brasileira e introduziu
novas definicdes sobre férias, jornada de
trabalho e outras questdes.

Martins observa que alguns avancos
ja foram alcancados e que haverd novas
rodadas de negociacao antes que as tra-
tativas sobre a questdao econémica sejam

iniciadas, ja que estas dependem da di-
vulgacdo do INPC. "A previsdo é de que até
o final de setembro tenhamos o indice sa-
larial a ser considerado, se isso for acor-
dado entre as partes”, informa Martins.

E consenso entre as empresas do

setor que o Pais
busca competi-
tividade para
poder operar
nos  merca-
dos externos.
Para obté-la,
0s funda-
mentos  sdo

a completa
implantacédo da
reforma trabalhista e a desoneracao da
folha salarial, além da reforma tributaria.

{

“Estamos em um processo de evo-
lucao e vamos chegar onde desejamos’,
avalia Martins. Ele lembra que nos dltimos
meses o nimero de acdes judiciais indevi-
das foi menor. "A verdade é que no cenario
anterior tinhamos pontos que minavam a
competitividade da inddstria e impediam a
geracao de empregos”, conclui.

Em novembro, o Sinafer representara
as empresas do setor também nas nego-
ciacBes com Forca Sindical e CGBT. &




CAMARA SETORIAL

SINERGIA QUE GERA
RESULTADOS

ABFA abre espaco exclusivo para
distribuidores de ferramentas

s distribuidores nacionais de ferra-

mentas j& podem contar com um foro
préprio de interacéo e desenvolvimento. A
ABFA acaba de criar uma Camara Setorial
de Distribuidores para dar suporte ao tra-
balho dessas empresas.

Ainiciativa comecou a tomar forma ha
alguns anos, quando a primeira associa-
céo de distribuidores (Adimafer) estabele-
ceu-se, para lidar primordialmente com a
substituicao tributaria.

‘Ao longo do tempo, percebemos que
havia outros interesses conjuntos en-
tre fabricantes e distribuidores”, pontua
Carlos Martins, presidente executivo da
ABFA/Sinafer. “Para apoiar as empresas
do comércio de ferramentas, criamos
dentro da associacao a Cémara de Distri-
buidores’, justifica.

Martins ressalta ainda que a ABFA faci-
lita 0 acesso dos distribuidores a feiras de
negdcio e eventos no Brasil e no exterior.

Martins: apoio aos distribuidores

MAIS DE PERTO

Para Marcio Ytiroko, diretor da Mitsu
Comércio de Ferramentas, essa apro-
ximacao dos distribuidores na ABFA
pode gerar novos negocios e consolidar
processos que estao em andamento.
"S3o muitas oportunidades; precisamos
divulgar este servico para que outras em-
presas também possam se beneficiar dele”

Ytiroko, da Mitsu: muitas oportunidades

Edson Bernini, gerente de Vendas
da Atuativa Comércio de Ferramentas,
enxerga na camara um novo caminho
com relacdo as questdes trabalhistas:
“Em decorréncia da nova legislacao, ha
muito o que esclarecer”, argumenta. “Ao
disponibilizar seus especialistas para
orientar os distribuidores, a ABFA nos au-
xilia de forma direcionada e efetiva, o que
é fundamental para nés", opina.

Bernini lembra que os beneficios da
unido de empresas nao sao apenas para
0 proprietério do negécio, mas também
para seus colaboradores. “Nossa equipe
de Vendas ja participou de um treinamen-
to, e temos planos para inscrever também
os vendedores externos', antecipa.

Bernini, da Atuativa: auxilio direcionado

Antonio e Tatiana, da Pérsico: momento
ideal para a uniao de distribuidores

ESTRUTURA A DISPOSICAO

Além de prestar assessoria juridica e
comercial, a ABFA/Sinafer coloca a dispo-
sicdo dos distribuidores a estrutura fisica
de sua nova sede (veja a matéria de capa) e
uma ampla grade de treinamentos que sao
gratuitos para as empresas associadas.

Antonio Carlos Silva, diretor da Pérsico
Ferramentas, diz que ficou impressiona-
do com a nova sede. “Certamente sera um
ponto de apoio fantastico para as reuni-
Oes de distribuidores”, opina. Tatiana Silva,
também da Pérsico, destaca ser oportuno
ter uma camara setorial dentro da ABFA
para lidar com assuntos da distribuicdo. Ela
aprovou o treinamento da associacao sobre
a reforma trabalhista: "0 contetdo foi muito
Gtil; tiramos vérias ddvidas sobre as mu-
dancas na legislacao e agora estamos mais
confiantes para tomar decisdes", informa.

NOVOS CAMINHOS

Para debater os assuntos de interesse
dos distribuidores e identificar sinergias
com os fabricantes, a ABFA promove encon-
tros regulares da Camara de Distribuidores.

Ytiroko, que j& esteve por duas vezes
na sede da ABFA para esses encontros,
defende a ampliacéo do associativismo no
setor comercial. "Quanto mais unidos es-
tivermos, mais corpo teremos em nossas
solicitaces”. Bernini concorda: “Estamos
sempre procurando novos caminhos para
0 sucesso de nossas atividades, e a ABFA
tem capacidade para nos direcionar com
seu conhecimento e experiéncia”

E grande a expectativa da ABFA para o
crescimento da nova camara setorial. Mar-
tins destaca que a entidade estd aberta
aos profissionais do setor de distribuicao
de ferramentas. “Juntos, faremos com que
esse trabalho dé bons frutos para que to-
dos sejam beneficiados", finaliza.

Mais informacoes, ligue (11) 3251-5411
ou e-mail: abfa@abfa.org.br &
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